
CONTACTO�
+595 984 797 782�
alexgon25027@gmail.com�
Barrio Cerro Corá, Ciudad de Ita�

OBJETIVO LABORAL�
Disponibilidad para trabajar en:�
• Soldadura�
• Reposición / depósito�
• Atención al cliente�
• Cajero�
• Estación de servicio�

HABILIDADES�
• Atención al cliente y comunicación 

asertiva�
• Gestión de inventario y stock�
• Ventas y trato directo con clientes�
• Informática básica (manejo de PC)�
• Manejo de tiempo y eficiencia bajo 

presión�
• Nociones básicas de electricidad�
• Trabajo en equipo�
• Puntualidad y responsabilidad�
• Rápida adaptación a nuevos 

entornos�

IDIOMAS�
Español — Nativo�
Guaraní — Avanzado�
Inglés — Medio�

REFERENCIAS�
Miguel González�
Jefe directo — Taller de soldadura�
+595 971 143514�

Nicole Mart ínez�
Referencia personal�
+595 991 410418�

ALEX CANO�
OPERARIO MULTIFUNCIONAL�
Soldadura · Reposición · Atención al Cliente · Depósito�

PERFIL PROFESIONAL�
Joven proactivo con formación práctica en soldadura MIG, experiencia en reposición, 
ventas y atención al cliente, y manejo básico de computadora. Responsable, puntual y 
con capacidad de aprender rápido nuevos procesos. Busco incorporarme a una 
empresa donde pueda aportar orden, compromiso y trabajo en equipo desde el 
primer día, con disponibilidad para puestos operativos como soldadura, reposición, 
depósito, cajero o atención al cliente.�

EXPERIENCIA Y FORMACIÓN�
Práctica de Soldadura MIG   —  Taller de Aprendizaje SNPP Jun–Ago 2026�

• Aplicó técnicas de soldadura MIG en proyectos prácticos, cumpliendo más de 6 
horas diarias en taller.�

• Reforzó precisión, orden y seguridad en cada proceso, siguiendo 
procedimientos técnicos establecidos.�

Repositor y Atención al Cliente   —  Verdulería San Miguel 2026�
• Gestionó inventario y stock de productos, garantizando disponibilidad y orden 

en góndolas.�
• Brindó atención al cliente de forma asertiva y adaptativa, resolviendo consultas 

en el punto de venta.�

Formación de Asistente Administrativo   —  SNPP Ita Centro 2025�
• Practicó manejo de flujos de documentación y archivo físico.�
• Participó en simulaciones de contextos laborales reales, desarrollando 

organización y disciplina.�

Venta Informal de Productos (Chipa)   —  Ciudad de Ita Experiencia previa�
• Primeros acercamientos a la venta directa y al trato con clientes en la vía 

pública.�
• Desarrolló habilidades de comunicación, manejo de dinero e iniciativa desde 

temprana edad.�

EDUCACIÓN�
Educación Media, 3er año   —  Colegio EMD Bernardino Caballero 2022–2024�


