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RESUMEN

Profesional con experiencia en gestion de cobranzas y ventas, destacando habilidades en persuasién y
liderazgo. A lo largo de mi trayectoria laboral, he ocupado roles diversos como gestor de cobranzas y
asesor de ventas, donde he desarrollado la capacidad de trabajo tanto individual como en equipo. Mi
formacion incluye un bachillerato completo y cursos en psicologia, lo que me permite entender mejor las
necesidades de los clientes y fomentar relaciones efectivas. Soy una persona dindmica, capaz de
adaptarse a distintos entornos laborales y buscar siempre la mejora continua.

OBJETIVO

Objetivo profesional orientado al crecimiento y desarrollo de habilidades en un entorno desafiante. Busco
contribuir con mi experiencia y entusiasmo a una empresa que valore la innovacion y el trabajo en equipo,
mientras contintio ampliando mis conocimientos y capacidades en mi campo de especializacion.

EXPERIENCIA PROFESIONAL

GESTOR DE COBRANZAS

Gestiones y Cobranzas GECO. Benjamin constan entre 14 mayoy 15 de agosto | Febrero 2026 - Mayo
2026

Me desempefaba como gestor de cobranzas con mora temprano o tardia, adquiri mucho conocimiento y
de como poder gestionar toda la carteray tener buenos resultados

ASESOR DE VENTAS
Personal Paraguay . Av Espaiia | Octubre 2025 - Febrero 2026

Responsable de identificar y cumplir las necesidades de los clientes, ofreciendo soluciones personalizadas
y promoviendo productos. Realicé seguimiento a las oportunidades de ventas, gestioné relaciones con
clientesy colaboré en lograr los objetivos de ventas.

PLAYERO DE ESTACION DE SERVICIOS
Petropar Grupo Sacco. Av Quintay EE.UU | Septiembre 2024 - Mayo 2025

Atencion al cliente en la venta de combustibles y productos de la tienda, manejo de caja registradora,
mantenimiento de la limpieza y organizacion del drea de trabajo, control de inventarios, realizacién de
tareas de seguridad y apoyo en la gestion de productos y servicios adicionales ofrecidos en la estacion.

ASESOR DE VENTAS
Gk Bussines . Av Republica Argentina | Febrero 2023 - Mayo 2024

Responsable de identificar y atender las necesidades de los clientes, ofreciendo soluciones
personalizadas. Realicé presentaciones de productos, gestioné el proceso de ventas y mantuve el
seguimiento postventa. Colaboré en la elaboracién de estrategias comerciales, impulsando el crecimiento
de las ventas y la satisfaccion del cliente.

EDUCACION

BACHILLER COMPLETO
Colegio Nacional Libertador Simén Bolivar . Coronel Oviedo | Noviembre 2017

CURSOSY CERTIFICADOS

PSICOLOGIA
UPAP. Coronel Oviedo | Marzo 2018 - Marzo 2020 por la pandemia



