
Profesional con experiencia en
los sectores de banca, seguros
y comercial, especializado en
atención al cliente, gestión de
siniestros y ventas. A lo largo
de su trayectoria ha
desarrollado habilidades en el
manejo de clientes
corporativos, seguimiento de
casos, resolución de reclamos
y cumplimiento de objetivos
comerciales. Se caracteriza
por su enfoque en resultados,
capacidad de organización,
trabajo en equipo y
adaptación a distintos
entornos operativos y
comerciales.
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CURSANDO ADMINISTRACION
3ER AÑO - UPAP. 

UNIVERSIDAD INCREÍBLE

CUPERSA EAS.

ASESOR COMERCIAL 

OCTUBRE 2025 – MAYO 2026.

Ventas mayoristas de merchandising y textiles.

Atención a clientes corporativos y distribuidores.

Cotizaciones, pedidos y negociación comercial.

Gestión de cartera de clientes y cumplimiento de

metas.

Gestión de siniestros de la corredora.

Atención y seguimiento de casos.

Coordinación con aseguradoras y áreas internas.

UENO BANK S.A.

AUXILIAR COMERCIAL - EJEC. DE EXPERIENCIA.

Junio 2024 - Mayo 2025. 

Atención y soporte al cliente.

Venta de productos bancarios.

Gestión de reclamos y fidelización.

Promoción de canales digitales.

ASEGURADORA DEL ESTE

AUXILIAR DE SINIESTROS.

ABRIL 2024 – JUNIO 2024.

Registro y seguimiento de siniestros.

Atención al cliente.

Gestión de expedientes.

SEGURIDAD SEGUROS S.A

AUXILIAR DE SINIESTROS.

JULIO 2023 – ABRIL 2024.

Gestión de siniestros bancarios e interior.

Verificación de documentos.

Seguimiento de casos hasta cierre.

CUEVAS HERMANOS S.A. (Grupo Garden)

ENCARGADO DE SINIESTROS DE LA CORREDORA.

Julio 2025 – Octubre 2025.

0976 255 753

bareirom027@gmail.com

Cañadon chaqueño casi Tte
Bernal - Trinidad , Asuncion. 

MATIAS
BAREIRO

 23 AÑOS.
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