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Bruno Celso Fernandes Bezerra

38 anos

os Pessoais

I: obrunofernandess@gmail.com
Pais de nacionalidade: Brasil
Telefone: (41)9 9242-7595
Celular: +55 (42) 9.9867-3013
Endereco: Rua Santo Bozzi Xaxim 81830120 Parana Curitiba Brasil
Site Pessoal/Blog:
Outro Site de Relacionamento:

Objetivos

Gerente de Territorio de Vendas

Resumo Profissional

Sou formado em Administracdo de empresas com foco em Logistica, especializado com uma MBA de Marketing e
Vendas.

Possuo ampla experiéncia profissional, com forte dedicacao a drea comercial, exceléncia de operacoes de redes e
franquias, assessoramento em revendedores de postos de combustiveis e concessionarios de revenda de tratores.

Formacao
Escolaridade

Pés-graduacao no nivel Especializacao

Pés-Graduacao - MBA

MBA em Marketing e Vendas, UNIDERP - UNIVERSIDADE ANHANGUERA
Janeirode 2011 - Concluido

Graduacao

Administracdo de empresas, UNIDERP - UNIVERSIDADE ANHANGUERA
Novembro de 2010 - Concluido

LEITURA
ESCRITA

CONVERSACAO

Inglés

Vibra Energ

Gerente de Te
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e Responsavel pela supervisdo das operacoes da rede, garantindo a conformidade com os padrdes operacionais,
comerciais, de qualidade, seguranca e imagem da marca.

e Atuacao consultiva junto aos revendedores, identificando oportunidades de melhoria e desenvolvendo planos de
acao para aumento da rentabilidade, eficiéncia operacional e competitividade dos negécios.

e Foco nos objetivos comerciais, com voltado a volume de vendas, margem, lucratividade, mix de produtos e
crescimento sustentavel da carteira.

e Prospeccao e expansao de novos negdcios, acompanhamento de obras, implantacdo de unidades, treinamentos
operacionais e suporte ao inicio das operacoes.

e Gestao e otimizacao dos indicadores comerciais e operacionais, promovendo a melhoria continua dos resultados da
rede.

e Conducao de processos de renovacao, renegociacdo contratual e desenvolvimento de novos negdcios estratégicos.

e Garantia do cumprimento das diretrizes de Salde, Seguranca, Meio Ambiente e Qualidade (SSMA), assegurando a
aderéncia as normas corporativas e regulatérias.

e |dentificacdo de gaps de performance em operacoes, atendimento, marketing, processos, ferramentas e oferta de
valor ao cliente, propondo solucdes para maximizar resultados.

e Desenvolvimento e implementacao de planos de acao, treinamentos e programas de engajamento junto aos clientes e
equipes, visando potencializar vendas, fortalecer a marca e garantir os interesses da companhia.

Petrobras Distribuidora (TO Brasil)
Assessor de Franquias - MS/MT - de janeiro de 2019 a dezembro de 2019

Assessoramento da rede franqueada Lubrax+ e BR Mania dentro dos Postos Petrobras de Mato Grosso do Sul e Mato
Grosso.

Kroton Educacional S.A
Coordenador Comercial Regional - de junho de 2016 a outubro de 2018

e Foco em assegurar o cumprimento da estratégia comercial e operacional da CIA.

e Treinamentos sobre produtos e sistemas junto aos Gerentes de Negdcios das regionais.

e Elaboracao e participacdo em eventos para lancamentos de novos produtos e inauguracdes de polos de educacéo a
distancia.

Brasil Pharma S.A
Consultor Regional - de outubro de 2013 a abril de 2016

e Foco naimplementacdo de novas unidades de farmacias (Big-Ben, Farmais, Mais Econdmica e Rosario)

¢ Treinamento e acompanhamento da operacdo das lojas de minha carteira.

e Acompanhamento e criacado de planos de acdo com foco no aumento de market-share, ticket medio e otimizacdo do
faturamento das lojas de minha carteira.

e Negociacdes de condicoes comerciais para ofertas regionais.

CNH Industrial (New Holland e Case)
Assessor de Operagoes - de mar¢o de 2010 a juiho de 2013
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e Assessoramento aos concessiondrios Case e New Holland de MS, MT e TO.
e Foco em negociacdo de precos de maquinas agricolas.

e Auxilio e asseguramento dos melhores resultados em Sell-in e Sell-out.

e Acompanhamento e supervisido de padrdes operacionais da marca.

Ultimo salario e beneficios

Ultimo salario

R$ 10000,00 (Real) em atual.
Beneficios: Carro, Combustivel livre, Celular, Notebook, Tablet, Vale Alimentacdo/Refeicdo atrativo, Previdéncia Privada, Cartao de
Credito Corporativo, Vale Combustivel, Premio trimestral e PLR

Outros Objetivos
Pretensao salarial

Faixa de R$ 10.000,00 (Real)

Regido de interesse
o Preferéncia pela regido de Curitiba/Parana/BR

¢ Aceito trabalhar em cidades proximas

e Tenho disponibilidade para viagens de trabalho

Informacgoes complementares
Certificado ISO 9001 e ISO 14001

Ultima atualizacio
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