
 
 

   

  

   

   

   

 

  

 

 
 

 
 

 

 

 

 

Colegio Privado Reinaldo de Coud Larroza 

Nivel Secundario 

Colegio Nacional Emilio Johanssen / 

Colegio Nacional Juan Eudoro Cáceres 

Títulos Obtenidos: Bachiller en Artes y 

letras 

 

Universidad Autónoma de Asunción, 

actualmente cursando el 3er Año de la 

carrera de Marketing y Publicidad 

 

 
 

Francisco Javier 

Giménez González 

EXPERIENCIA LABORAL 

RK Paraguay 

Cargo: Asesor técnico para industrias y obras 

Referencia laboral: Fernando Reguera Cel: 

0983 445474 

RECORD ELECTRIC SAECA 

Cargo: Asesor de Ventas Mayorista - setiembre del 2024 a octubre del 

2024 

Función: Atención de clientes asignados, ventas, cobranzas, captación de 

nuevos clientes, asesoramiento en productos como motobombas, 

compresores, soldadores, motores eléctricos, iluminaria y cierre de 

acuerdos comerciales 

BAMBI PINTURAS 

Cargo: Supervisor de interior - agosto del 2021 a enero del 2022 

Función: Atención, ventas, capacitaciones de método de uso a los clientes, 

control de punto de ventas de los vendedores tanto de camiones como de 

preventa, captación de nuevos clientes y cierre de acuerdos comerciales 

AMANECER FABRICA DE PINTURA S. A 
Cargo: Vendedor Mayorista y cobrador - agosto de 2020 a febrero del 2021 

Función: Atención de Clientes, captación de nuevos clientes, 

asesoramiento en pinturas sintéticas y al agua, enduidos, texturados para 

paredes, captación de nuevos clientes, fidelizacion de clientes. 

PERSONAL (NUCLEO S.A) 
Cargo: Ejecutivo de Cuentas Pymes y Grandes Clientes - setiembre del 

2018 a noviembre del 2019 

Funciones: Atención de Clientes de la cartera asignada, fidelizar al cliente 

mediante la portación de las líneas que contaban con la competencia, 

captación de nuevos clientes, desplazar a la competencia del mercado ya 

sea en Asunción o Gran Asunción. 

ATLANTIC S.A.E 
Cargo: Vendedor Mayorista (Cobrador) - mayo del 2017 hasta agosto del 2018 

Funciones: Atención de Cuentas estratégicas, ampliar la cantidad de líneas 

de ventas en la marca tramontina, desplazar a la competencia por medio de 

acuerdo comerciales 

LINCOLN S.A 
Cargo: Vendedor mayorista (cobrador) - febrero del 2014 a abril del 2017 

Función: Atención de clientes asignados, ampliar la cantidad de marcas 

vendidas a los clientes, ganar más espacios de exhibición de las 

mercaderías en los clientes. 

PRINTEC S.A 

Cargo: Ejecutivo de Cuenta y Jefe de producto - enero del 2013 a enero 

del 2014 (contrato tercerizado de 1 año) 

Función: Captación de nuevos clientes en el área de impresiones, privados y 

públicos (Por concurso de licitaciones públicas ya sea por equipos nuevos oh 

insumos) posicionamiento de la marca y tecnología Riso en el mercado y en la 

mente de los consumidores 

CASA MODIGA S. A 
Cargo: vendedor en el área gastronomía - abril del 2010 a setiembre del 

2012 

Función: Atención de Clientes, captación de nuevos clientes, 

asesoramiento en bebidas y comidas posicionamiento de marcas 



REFERENCIAS LABORALES 
 

Diego Rojas 

Teléfono: 0981-357-667 

 
Hugo Urunaga 

Teléfono: 0991-211-120 

 
Lic. Rafael Navarro 

Teléfono: 0981-198-687 

 
Sr Luis Sarquis 

Teléfono: 0985-892-991 

 

 

REFERENCIAS PERSONALES 
 

Lic. Nancy Grace 

Teléfono: 0961-977-699 

 
Sr Neri Villalba 

Teléfono: 0981-895-619 

 
German Peralta 

Teléfono: 0981-809-148 

 
Arnaldo Fernández 

Teléfono: 0986-802-774 


